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Postojna, o pogodbah za dobavo elektrike iz leta 2008

Spostovani!

V svojem obvestilu za javnost pozivate predsednika vlade, da odpravi »neenakost na trgu z
elektri¢no energijo« za podjetja, ki so pogodbo za dobavo podpisala leta 2008, v ¢asu
konjunkture in visokih cen elektrike. V pozivu piSete, da pogodbe iz leta 2008 lahko uniéijo
zdravi del slovenskega gospodarstva. Poudarjate, da so bila leta 2008 podjetja zavedena in da
so dobavitelji elektrike v drzavni lasti. ObtoZujete dobavitelje monopolizma in $pekulanstva,
menite da gre za oderu$tvo. Pisete, da se z dobavitelji ne morete izpogajati za spremembo
pogodbe. Pozivate vlado in predsednika vlade, da posredujejo. Zahtevate, da se vi§je cene
elektrike porazdelijo na vse porabnike in podjetja.

Ugotavljamo, da je v vaSem obvestilu za javnost cela vrsta problemati¢nih navedb in
nesprejemljivih zahtev, ki smo jih preoblikovali v logi¢na vpraSanja. V nadaljevanju
podajamo pojasnila:

Zakaj so nekatera podjetja Ze v letu 2008 sklepala pogodbe za dobavo v letu 2010 in
2011?

Taka podjetja so si od svojega ravnanja obetala koristi. Leta 2008 je cena elektrike $e zelo
rasla. Ce bi ob enaki rasti cen elektriko v letih 2010 in 2011 plagevali po ceni iz leta 2008, bi
imeli v obdobju 2010 do 2011 elektriko v povpreju pol cenejso, kot €e bi jo kupovali sproti.
Zato so se podjetja dogovorila za fiksno ceno, kot je bila v veljavi leta 2008. V bistvu je $lo za
$pekulativni nakup. V tistem Casu je vse kazalo, da bodo cene elektrike nezadrZzno narascale.
Nihce takrat e ni napovedoval krize, ki se je zacela na ameriSkem nepremic¢ninskem trgu.

Ali so imela podjetja drugacno moznost?
Seveda, lahko bi s sklenitvijo pogodb ¢akala do konca 2009, ko so se jim pogodbe iztekale.
Lahko bi nakupile elektriko le za letno ali celo le za nekajmese¢no obdobje. Lahko bi ceno
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dobavljene elektrike vezale na spremenljivo borzno ceno. Nakup po fiksni ceni za dolo¢eno
obdobje najlaze primerjamo z nakupom kurilnega olja. Ko se odlo¢imo za nakup, sprejmemo
v istem trenutku ponujeno ceno in napolnimo rezervoar. Ce se cena pozneje dvigne, smo
trenutek nakupa izbrali dobro, e cena pade, pa smo trenutek izbrali slabo. A nih&e ne klice
dobavitelja olja in ne zahteva povracila, ée cena pade, nihée tudi ne pla¢uje dodatno, ¢e cena
naraste. Tudi ¢e kupljene koli¢ine ne more porabiti, je to problem kupca, ne dobavitelja.

Ali so dobavitelji elektrike monopolisti?

Konkurenco za poslovne odjemalce imamo v Sloveniji ze od leta 2001 (nad 41 kW) oziroma
od 2004 (za vse poslovne odjemalce). V letu 2008 je bilo v Sloveniji Sest primerljivih
dobaviteljev, kar je za Slovenijo ve¢ kot zadostna konkurenca. Odjemalci lahko elektriko
kupijo pri kateremkoli od njih. Monopola pri prodaji elektrike v Sloveniji ni.

Ali so se vsa podjetja pri nakupu elektrike odloéila enako?
Ne, vecina podjetij se ni odlofala za $pekulativni nakup. Nakup elektrike ve¢ kot tri leta
vnaprej je prav posebna poslovna poteza, ki zahteva aktivno odlocitev vodstva.

Kak3$no vlogo so pri teh nakupih imeli ponudniki elektrike in ali so ponudniki krivi
zavajanja?

Nekateri ponudniki so odjemalce spodbujali k dolgoroénim nakupom. Slo je za prodajno
strategijo, v vedno ve¢ji konkurenci so si s tak§nimi pogodbami poskusili vnaprej zagotoviti
kar najvedji trzni delez. Danes se zdi, da so kupce elektrike takrat naértno zavajali. Zelo
verjetno pa je, da so verjeli, da je sklenitev tak$nih pogodb dobra poteza tudi za kupce, in da
bodo zato dosegli tudi zadovoljstvo kupcev. O zavajanju ne moremo soditi. O tem vprasanju
lahko odlo¢i sodis¢e, ¢e do spora v zvezi s tem pride. Seveda pa mora biti trditev o zavajanju
podprta z dokazi

Kako so ponudniki ob nara$¢ajocih cenah lahko sklepali dolgoro¢ne pogodbe po
trenutni ceni?

Ponudniki so energijo po trenutnih cenah lahko tudi kupili, za dobavo nekaj let vnaprej. Ni
mogoce reci, ali so je kupili to¢no toliko, kot so jo prodali, ali nekaj ve¢ ali nekaj manj. To je
stvar nakupne strategije podjetja. Ob naras$¢ajocih cenah in oceni o nara$¢anju je mozno, da so
je nakupili celo nekaj ve€, kot so jo prodali. Prav gotovo pa so del dolgoro€no prodane
energije tudi sami kupili dolgoro¢no, po takratnih cenah. Na ta nacin dobavitelji obvladujejo
svoja tveganja, druga¢no ravnanje bi bilo $pekulantsko.

Zakaj so podjetja, ki so elektriko nakupila na ta nadin, zdaj nezadovoljna?

Ko je nastopilo leto 2010, so ugotovila, da placujejo elektriko precej draze, kot podjetja, ki se
za $pekulativni nakup niso odlo¢ila. Konec leta 2008 in v zacetku leta 2009 so veleprodajne
cene elektrike padle skoraj na polovico tistih v drugi tretjini leta 2008. Podjetja, ki so sklenila
novo pogodbo konec leta 2009, so imela tako elektriko pol cenejSo, kot podjetja, ki so
pogodbo sklenila sredi leta 2008.

Kaj ta podjetja zahtevajo od vlade?
Od vlade zahtevajo, da podjetjem, ki so v vec€inski lasti RS (80%) zaukaZejo korekcijo cen pri
podjetjih, ki so izvedla §pekulativen nakup.



Ali je ta zahteva uresnicljiva?

Vlada kot (delni) lastnik tak$ne zahteve ne more uresniciti. Lastnik se ne sme vtikati v posle,
ki jih sklepa vodstvo podjetja, celo v primeru ¢e gre za 100%-nega lastnika. S tem bi vodstvu,
ki odgovarja za rezultat podjetja, nalozili poslovno §kodljivo potezo. Ker pa v primeru
distribucijskih podjetij ne gre za 100%-no drzavno lastni$tvo, bi o$kodovali tudi manjSinske
lastnike.

Vlada lahko sprejema ukrepe za podporo gospodarstvu, ki pa morajo veljati za vse enako in
ne smejo biti diskriminatorni. Spekulativni nakup elektrike v letu 2008 je izvedla le peiica
slovenskih podjetij, zato bi bili kakr¥nikoli korektivni ukrepi diskriminatorni.

Kaj je mogoce svetovati nezadovoljnim podjetjem?
Kot Ze prej, jim lahko svetujemo pogajanja z dobavitelji. Ob soglasju obeh strani je vedno
mogoca sprememba pogodbe, a sprememba mora biti v korist obeh strani in ne le ene. V

nasprotnem primeru pa pogodbe drZijo, razen ¢e ne pride so sodnega spora in sodis¢e odloci
drugace.
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